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IMMOBILIARE ——

[ piani di 7 gruppi a confronto

2009, Panno
del consolidamento

di Marcella Persola

E questa la parola d’ordine
dei principali network che annunciano,
comunque, I'avvio di ricerche mirate
per quanto riguarda i nuovi affiliati.

'y arola d'ordine con-
) solidare. Sembra
essere questo l'in.
RN tento con il quale si
muoveranno gli operatori im-
mobiliari nel corso del 2009,
L'anno precedente si & chiu-
so per i selte network da noi
interpellati in modo positivo,
chi piu ¢chi meno ha registrato
una crescita sia in termini di
apertura di nuove agenzie, o
di contratti di affiliazione sia
in termini di fatlurato e utile
di esercizio. «Con un fatturalo
aggregato pari a 47.325 mi-
lioni archiviamo un +5% ri-
spetto allo scorso anno- sot-
tolinea Dario Castiglia, pre-
sidente RE/MAX [talia. -La
nostra carta vincente & il no-
stro modello organizzativo,
basato sulla lipologia dello

studio associato. Un modello
che lascia al professionista
lo spazio di crescere e svilup-
pare I'attivitd senza vincoli di
zona- continua Castiglia. Per
il 2009 RE/MAX ha intenzio-
ne di aprire altre 45 agenzie
su itto il territorio nazionale,
Anche Tecnocasa ha chiuso
11 2008 in moedo positivo, sep-
pure i nuUMeri siano presso
ché simili a quelli del 2007,
dal punto di vista del numero
di agenzie. Il network tra i pit
numerosi, considerano sia
Tecnocasa Franchising, sia
Tecnorete, ha visto incremen-
tare i ricavi del 10% e ha
aperio 40 nuove unita,
*Vogliamo consolidare alcune
aree- precisa Luigi Sada,
consigliere delegato di Tecno-
casa Franchising SpA. -Ma

proseguiremo nella nostra
strategia capillare non privile-
giando nessuna area in parti-
colare: continua Sada.
Confermare la posizione ac-
quisita & anche nell'intento di
Professionecasa. «Nel cor-
so del 2008 abbiamo sosti-
tuito molti affiliatic racconta
Fabio Guglielmi, amministra-
tore delegato. Infatli, invece
di aprire nuove agenzie e
chiuderne altre, la socicta ha
optato per la sostituzione di
affiliati intenzionati a lasciare
il gruppo con altri desiderosi
di entrare a fame parte.

-Ci sembrava una soluzione
molto pit ragionevole. Possia-
mo dire che la rete é cresciu-
ta del 12-13%-. E nel 2009 il
target & di un ulteriore incre-
mento del 5-7%. «Quello che
& importante, nella condizio-
ne attuale, & la gestione del

=5 territorio. Noi vogliamo con-
M E ‘ENZIE E T : PE =TW =
NUMEROD DI AGENZIE OPERATIVE PER NETWORK IMMOBILIARE fermarci, e proseguire la no-
[— S - ; " stra stralegia di crescita che
R RN - . & sempre stala a centri con-
Fondocasa Luca Bogliana 199 212 centrici» prosegue Guglielmi.
Gabetti Agency Bruna Vettore 848 €80 1&!‘.‘0[)0 Maria Grimaldi, af-
Grimaldi Immobiliare lzcopo Maria Grimaldi 190 185 . . i
Plrelll Agency Beppe Catuso 454 477 ferma invece che il gruppo da
Professionecasa Fabio Guglielmi 558 570 lui presieduto ha come obiet:
RE/MAX Italia Dario Castiglia 217 209 tivo di chiudere 11 2009 con
Tecnocasa Anton'o Pascha/Lu'gl Sada 3.201 3.172+ 300 contratti sottoscrittis.
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LE SETTE POLTRONE
delle reti del mattone

LUCA BOGLIANO

Fondocasa

Dopo anni alla guida della rete, nel
2008 & eletto smministralore
delegato del network.

BRUNO VETTORE

Gabetti Agency

Tecnocasa, Pirelli RE, Grimaldi
Immobiliare sono alcuni dei gruppi
immobiliari che ha guidato.

IACOPO MARIA GRIMALDI
Grimaldi Immobiliari

Nel 2007 UBH assume il centrollo
di Grimaldi (51%). Il 40% resta
nelle mani della famiglia.

BEPPE CARUSO

Pirelll Agency

Da novembre del 2006 tomna alla
guida di Pirelli RE Franchising, dopo
esperienze in IPl e al Lingotto.

FABIO GUGLIELMI
Professionecasa

Inizia a lavorare nel mondo
immobiliare nel 1989. Dal 2002 é
a.d. di Professionacasa.

DARIO CASTIGLIA

RE/MAX Italia

Genovese di origine e cresciuto in
Canada, importa in ltalia nel 1995
il modello RE/MAX.

LUIGI SADA
Tecnocasa Franchising
Responsabile rete, a.d. e ora
consigliere delegato sono alcuni
degli incarichi assunti da Sada.

processo di ristrutturazione
messo in atto nel corso del
2008 che ha portato a una ri-
organizzazione a livello regio-
nale seguendo lo schema di
Tree Group. <Le aree di Lom-
bardia, Lazio e Puglia sono
quelle nei confronti delle qua-
Il abbiamo maggiorn aspettati-
ve- confida Grimaldi. Infatti
sono le aree nelle quali la re-
te & ancora sottodimensiona-
ta. Chi non ha problemi di
soltedimensionamento & in-
vece Gahetti Property Solu-
tions Agency, che sta proce-
dendo nel processo di riorga-
nizzazione ed efficienza della
rete. Nel corso del 2008 le
100 agenzie dirette sono sta-
te convertite al franchising
non senza clamori e difficol-
ta. «L'obiettivo & di collocare
nella rele franchising 90
agenzic provenienti dalle “di-
relte” e sotloscrivere altri 90
contratti di franchising. spie-
ga I'a.d. Bruno Vettore, che
sottolinea come il 2008 si
sia chiuso con 740 contratti,
10 in meno rispetto a guelli
prefissati.

«Non abbiamo velleitarie vo-
lonta di aperture~ chiosa Lu-
ca Bogliano, amministratore
delegato di Fondocasa. ||
network con headquarter in
Liguria sottolinea di aver chiu-
so il 2008 con 10 punti di
vendita in pii nella zona del
Triveneto, tutti soggetti che
hanno abbandonato alli net-
work ¢ che ambisce a poten-
ziare quesla zona con ulterio-
i 18-20 uffici. Ma che non ¢
intenzione polenziare nessu-
na area in particolare. -Le op-
portunita sono ovunque. Noi
preferiamo incrementare la
perfarmance selezionando
con atlenzione gli affiliati»
conclude Bogliano. E infine
Pirelli Agency inizia I'anno
solto 1l segno positivo e re-
centemente Caruso ha con-
fermato che nell'immabiliare
e importante offrire un servi-
zio globale. In quest ottica
I"apertura al servizio creditizio
rappresenta un plus molto im-
portante. Al quale non si pué
pill rinunciare. E anche Pirelli
ha seguito il docet. I

Per Gabetti
I'obiettivo e
incrementare
la rete
franchising
di 180 unita.
Grimaldi
annuncia
300 nuovi
contratti.
Professione-
casa punta a
una crescita
del 5-7%
entro la fine
dell’anno.
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